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COMO CRIAR APRESENTAGOES
RELEVANTES PARA CONSUMIDORES
E INVESTIDORES?

De repente, o mundo se tornou digital. Cartas
viraram e-mails. Conversas e negdécios acontecem
via Whatsapp, Twitter e Instagram. E, apesar da
explosdo de novas ferramentas, os empreendedores
se deparam com um sério problema ao divulgar
seus negocios: a falta de ateng¢do.

Sobrecarregados pelo excesso de informacdo e
limite de tempo, consumidores e investidores
simplesmente ‘desligam’ seus cérebros diante de
apresentacoes corretas e racionais. As informacoes
ndo sdo retidas e, com isto, produtos e servicos ja
conhecidos voltam a ser escolhidos.

A fim de te ajudar a entender o que impacta o
comportamento das pessoas, Oratdria 4.0 reune

8 insights baseados nas Ciéncias Comportamentais
e Arquitetura de Escolhas para vocé criar
apresentacoes que dao resultado.






RECIPROCIDADE
.EM ACAO

Como somos pré-programados a corresponder
ao tipo de tratamento que recebemos, narre
sua historia entregando alguns dos ‘atributos
4.0’ esperados pelo publico de hoje:

Humanize sua marca criando
proximidade;

Compartilhe experiéncias;

E, acima de tudo, seja agil e conciso
na sua apresentacado.

Estes incentivos podem aumentar a retencdo
do seu conteudo e as associagcdes positivas
com sua marca.




O PODER DO
« MENSAGEIRO

Nenhum outro recurso tem mais impacto
na comunicac¢cdo que a presenca fisica,
incluindo as expressoes faciais, os gestos e
a postura, para transmitir emog¢oes e criar
conexdo social.

Pense no apresentador como
o ‘mensageiro’ que comanda
a narrativa e a experiéncia do
seu publico.

Ou sejq, ficar parado em uma mesma
posicdo ndo ajuda em nada a gerenciar a
atencdo de quem ouve. Imagine que o
computador com seus slides deixou de
funcionar bem no inicio da apresentacdo e
gue depende sé de vocé manter o nivel de
engajamento ao longo da comunicagdo.

EXPERIMENTE!




UM ESTIMULO
« SENSORIAL

Se monotono quer dizer de um tom so,
desenvolva a confianca de elevar ou
baixar a voz para transmitir ou enfatizar
um ponto.

O ritmo também enriquece a
apresentacao: introduza alteracoes,
apresentando alguns trechos mais
lentamente e acelerando aqui e ali.

Faca pequenas pausas. Leve
energia para voz. Tom, ritmo e
energia sao recursos naturais que
merecem ser trabalhados porque
envelopam o conteudo.

Depois da presenca fisica, € com sua
propria voz que vocé segura a atencdo
das pessoas.



ESFERAS DE
. INFLUENCIAS

Todo apresentador quer fazer o consumidor
lembrar-se da sua marca em situacoes de decisdo.

Mas como?

Através de narrativas emocionais que aumentem os
niveis de atencdo, motivacdo e memoaria. Vocé pode
conseguir isto fazendo com que as pessoas se
identifiguem com as dificuldades e desafios que
vocé enfrentou. Conte como foi provocado por cada
obstdculo no caminho (a concorréncia, formag¢ao
de um time, pre¢o, distribuicao, o que for!) e o que
fez de impensdvel para superar um a um. Assim

vocé vai quebrando a resisténcia humana ante
o novo, levantando e respondendo as objecoes e
guestionamentos que estdo na cabeca delas
sobre o seu produto ou servico. Saia do lugar de
especialista e fale como o usudrio e
empreendedor que criou solugcdes Unicas.

Demonstre seu produto e fale da
transformagado, dos resultados e
de quantas pessoas ja aderiram a
sua ideiqa, criando ‘prova social’

e conexdao.




O PODER
« DO AGORA

Ao final, recapitule a ideia inicial que
desencadeou toda a narrativa e os
tépicos principais, ajudando a retencdo
das informagodes e da solucdo.

Tenha em mente o que vocé quer que seu

publico faca apds a apresentac¢do e
engate uma CALL FOR ACTION.

Por exemplo:

‘Baixe nosso aplicativo e ganhe uma
semana de acesso gratuito’;

‘Visite nosso stand e experimente
vOCé& mesmo’;

‘Conhe¢a nosso time e seja nosso
investidor a partir de hoje’, etc.



SUA
« AUTORIDADE

Toda apresenta¢do é uma ‘cerimonia’
entre pessoas que tém a pré-disposi¢cdo de
ajustar suas escolhas, influenciadas por
guem considerarem como autoridade no
assunto em questado.

Como ndo hd ninguém melhor que vocé
para contar a histéria do seu negdcio e
responder as perguntas do seu publico,
reveja o cendrio, domine os problemas e
desafios e ajuste as ofertas finais. Fa¢ca
simulag¢oes e considere os feedbacks
que receber.

Um dos melhores antidotos para
a ansiedade é a preparacado.

E quanto mais preparac¢ado,
maior o seu alcance.




CONSUMIDOR
« INFLUENCIADOR

A impressdo que vocé criar ao se
apresentar é a impressao que os clientes
terao da sua marca.

A historia que vocé contar podera
despertar empatia e emogoes,
contagiando e moldando a experiéncia e
o processo decisorio dos seus clientes.

Marcas dgeis com narrativas relevantes
entregam um valor incompardvel porque
entram em sintonia com as expectativas
e o limite de tempo do publico em geral.

Atributos como estes atraem os
consumidores influenciadores que
estenderao as suas redes o que ouviram e
sentiram com a sua histéria. Por isto,
combine e aplique estes oito insights e
acione o poder de difusdo dos clientes,
colaboradores e investidores ao seu redor.




Sobre as empresas envolvidas
na criagcao deste material.

RAIOS

APRESENTAGOES DE IMPACTO

A Raios Apresentagoes € a agéncia de
comunicacdo e design especializada em
apresentacodes profissionais de impacto.

Ajudamos a lideres, empresas e palestrantes,
com design, estratégias e técnicas visuais
para uma apresentacdo de sucesso, que
emocione seu publico-alvo.

Clique aqui para ver exemplos.

www.raiosdesign.com.br www.riototalbrasil.com.br

in /raios apresentacdes
/raios_apresentacoes



https://raiosdesign.com.br/
https://www.linkedin.com/company/raios-apresentaçõescriativas/
https://www.instagram.com/raios_apresentacoes/
https://www.riototalbrasil.com.br/
https://www.linkedin.com/company/rio-total-consultoria/about/
https://www.instagram.com/riototal/
https://bit.ly/curso_onlineraios75

Quer ter as suas
apresentacoes de impacto?

CLIQUE E FALE COM NOSSOS CONSULTORES

Quer participar do nosso Curso
Online: Criando sua Apresentacdao de
Impacto do ZERO ao SLIDE SEDUTOR

CLIQUE PARA GARANTIR SUA VAGA

Que levar Nosso Curso
IN Company, para sua empresa?

CLIQUE PARA SOLICITAR PARA SUA EMPRESA

Quer aprender com outros
Materiais Gratuitos?

BAIXE! 10 DICAS PARA UM PITCH DE SUCESSO


https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdoC32XvfJqMMlOGUkodJIQb6bAFGndWSz91WE30sdQFc2COA/viewform
mailto:contato@raiosdesign.com.br?subject=Workshop%20IN%20Company
https://page.co/jDr3
https://www.sympla.com.br/workshop-online-criando-sua-apresentacao-de-impacto-do-zero-ao-slide-sedutor__853360?d=OFF70_Raios
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https://raiosdesign.com.br/

